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Consulting

ADirektmarketing

Data-Management

AAddress Cleaning

AMarketingdatenbanken AAdress-Validierung und -Qualifizierung
ACrossmedia Marketing ADatenbankaufbau
ATransaktionsdruck und AData Mining

Transpromo
AKampagnen-Webseiten
AWeb-to-Print Solutions

ALaserdruck

- Einzelblatt/Endlos

- monochrom/Highlight Colour/Vollfarbe
Amaschinelle Kuvertierung bis C4
Abis zu 10 Teile
Abis zu 6 Teile mit Kameralesung
ADirect Connect Technology

Alndividual-Printing
AOne20ne Marketing
AMultichannel Marketing
AFotobuch-Produktion
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Laserprint, Einzelblatt Laserprint, Endlos
(Monochrom / Highlight Colour) (Monochrom)
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5x DP180C i 180 Seiten/min., highlight colour, A4 bis A3, 600 dpi 2x DP850 i 850 Seiten/min., monochrom,
simplex und duplex, 600 dpi
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1x DP13571 135 Seiten/min., 2x 41107 110 Seiten/min.,
monochrom, A4 to A3, 600 dpi monochrom, A4 to SRAS3, 2400 dpi
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Laserprint, Einzelblatt Laserprint, Einzelblatt
(Full Colour) (monochrome)

1x Nuvera 2881 288 Seiten/Min.

g duplex, A4 bis A3, 4800x600 dpi

2xiGen3 1 110 Seiten/min., full colour, maximale Papiergrof3e 364x571mm,
600dpi, 60 bis 3509
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1x Nuvera 1441 144 Seiten/Min., A4 bis A3, 4800x600 dpi
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Case-Study

The Phone House
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Das Briefing

Situation Vorher: The Phone House

- POS-Kommunikation ausschlief3lich tber klassische Medien
- Hohe Streuverluste

- Keine direkte Bestandskundenansprache

- Nur geringer Anteil von VVE am POS

- Hohe Kosten bei In- und Outbound-Calls

- Reduzierte cross-selling Moglichkeiten
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Die Losung

Das Mai | i-Tnrga fA S hcofip

The Phone House

EXKLUSIV:
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